
Conheça como o

PASSA NO CRÉDITO
pode contribuir para a eficiência do seu negócio



Muito prazer!
Dimas Pinheiro, fundador do Passa No Crédito,
possui +20 anos de experiência em Gestão de
Riscos, Crédito e Cobrança atuando em cargos
executivos em multinacionais do segmento
financeiro como, Banco Santander, ABN AMRO
Bank, Intrum e Alfa Financeira.

Pós graduado em Gestão de Riscos pela FGV/SP,
com certificação Black Belt Lean Six Sigma pela
Fundação Vanzolini além de certificações
extracurriculares em Ciência de Dados, Big Data e
Transformação Digital pelo Massachusetts Institute
of Technology (MIT xPro).

Dimas Pinheiro
Fundador



Nosso propósito é ajudar
pessoas e empresas a
prosperarem através da
gestão eficiente do
crédito.



Consultoria com foco na melhoria do
Planejamento Estratégico, Gestão de
Riscos, Crédito e Cobrança.

Apoiamos seu time na
implementação da estratégia e ações
planejadas

Para sua empresa

Como atuamos?

Treinamento em Educação Financeira
apoiando seus funcionários a lidar
melhor com as finanças pessoais e
como evitar o endividamento.

Para sua equipe



Mapeamento de cenário atual com identificação de
ações de curto prazo e desenvolvimento de
estratégia de atuação entregando um plano de
ação robusto.

01
Assessment

Desenvolvimento de análises de portfolio
apresentando insights gerados através de técnicas
de Data Science e Know-how de mercado

03
Analytics

Nosso foco é ser um braço adicional do seu time
para que seu negócio avance nas agendas de
resultado e transformacionais

02
Execução

Foco no ganho de eficiência, redução de erros e
otimização dos fluxos e processos

04
Metodologia Lean

Modelo de Trabalho
Consultoria com foco na melhoria do Planejamento Estratégico, Gestão de Riscos, Crédito e Cobrança.

Apoiamos seu time na implementação da estratégia e ações planejadas



Aumento da eficiência de
Recuperação de Crédito

Nosso cliente MBank, da Holding Marisa Lojas, nos trouxe o desafio
de auxiliar no aumento da Recuperação de Crédito de seus
produtos financeiros.

Realizamos Assessment da operação e, além de ações para
aumento da recuperação, estruturamos um Datamart de Cobrança
para dar agilidade às análises de portfolio.

Case



Case

Segmentação de portfolio

Nosso cliente Paschoalotto Serviços Financeiros nos trouxe o
desafio de identificar perfis de clientes com maior propensão de
conversão em contato.

Aravés do uso de Modelagem Estatística associado com técnicas
de Machine Learning (Aprendizado de Máquina) desenvolvemos
um modelo de segmentação (cluster) que apresentou resultados
positivos no aumento do contato para os perfis de maior
propensão.



Desenvolvimento de Motor
de Crédito PJ e Política de
Crédito
Nosso cliente Aluinter, distribuidora do segmento de Alumínio, nos
trouxe o desafio de aumentar suas vendas à prazo sem
comprometer seus índices de inadimplência.

Através da definição do apetite de risco, desenvolvemos o Motor de
Crédito levando em consideração variáveis internas e externas e
implantamos toda segmentação de níveis de risco e política de
crédito.

Case



Aumento da Margem
Financeira
Nosso cliente Centro da Sublimação, Atacarejo do segmento de
Brindes e Decoração, precisava melhorar seu processo de
precificação para uma gama de mais de 1500 produtos.

Desenvolvemos um modelo de Segmentação baseado em Machine
Learning permitindo o agrupamento de produtos por característica
de margem financeira. Isto permitiu uma gestão financeira
homogênea de preços por grupo de produtos.

Case



Treinamento em Gestão
Financeira para
empresários lojistas
Nosso cliente Shopping Glicerio Boulevard, precisava ajudar os
empresários lojistas a gerenciar melhor as finanças corporativas
devido ao cenário de queda nas vendas.

Através da nossa metodologia de Educação Financeira realizamos o
treinamento destes empresários contribuindo para uma melhor
gestão do fluxo de caixa.

Case



Contate-nos

+55 11 99106-9670

www.passanocredito.net.br

São Paulo/SP

dimas@passanocredito.net.br



Obrigado


